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Girisimcilik ve
Kitle-Fonlama
Sistemleri

Buiyuk Turkge So6zlUk “girisimci”
sO0zcligund “emek, sermaye

ve dogay! bir araya getirerek
Uretim suirecini bir Gretim faktori
olarak tasarlayan, 6rgitleyen

ve onun tlm riskini Gstlenen kisi”
olarak tanimliyor. Tanimda gegen
“Uiretim slreci’, sadece “mal”
Uretimini degil, “hizmet” Gretimini
de kapsiyor. Hatta glinlimiizde
hizmet Uretimi, mal Gretiminden
daha karli firsatlar dogurabiliyor.
Ornegin giinde 25 milyardan
fazla mesaj hareketinin oldugu
Whatsapp uygulamasi,

Facebook tarafindan 19 milyar
dolara satin alindi. Wall Street
Journal'a gore, Google'in hisse
degerinin 406 milyar dolar olmasi
(10 x Turk Telekom + 20 x THY =

1 x Google) yenilik¢i bir

hizmet iceren bir fikrin potansiyeli
hakkinda bize bir bilgi veriyor.
Son yliz yilin bir diger en

basarili girisimcilik 6rnegi ise
Apple'dir. Apple’in hisse

degeri de yaklasik 473 milyar
dolar olarak hesaplaniyor, bu da
diinyanin en eski otomobil
Ureticilerinden biri olan Ford
Motor sirketinin 8 kati bir hisse
degeri anlamina geliyor.

Girisimci olmaniz icin gereken

en onemli iki unsur: Ticari degeri
olan mal/hizmet Uretimine yonelik
bir fikriniz ve bu fikrinizi ticari
Urline donustlrlp pazarlamaya
yetecek kadar sermayeniz olmasi
gerekiyor. Tanimda gecen 6nemli
diger faktor ise risk faktord.
Burada bahsi gegen risk faktord,
dogrudan girisimcinin fikrini
hayata gecirmesi icin gereksinim
duydugu sermayeyi hedef aliyor.
Fikrin sahibi olan kisi bu sermayeye
sahipse, kendi sermayesini riske
atarak fikrini hayata gecirebilir

ve fikrin sonucu olan Uriin veya
hizmet ragbet gorirse tahmin
edilemeyecek biyuklikte bir kar
elde edebilir. Projenin basarisiz
olmasi durumunda ise, bu
girisimci sermayesini kismen

veya tamamen kaybedecektir.
Sermayesi olmayan girisimciler
ise sermaye riskini paylasmak
durumundadir. O zaman yaygin
olarak melek yatirnmcilar,

girisimci sermayeler veya
TUBITAK, KOSGEB gibi kamu
kurumlari, girisimcilere ait
fikirlerin hayat bulmasi stirecinde
maddi destek sagliyor. Bu

destek mekanizmalarinin yani

sira ingilizce'de crowd-funding
veya crowd-sourcing denilen
kitle-fonlama sistemleri de

son yillarda gelismis tlkelerde
girisimcilere destek oluyor.
www.crowdsourcing.org
verilerine gore kitle-fonlama
sistemleri kullanilarak 2011 yilinda
1.5 milyar dolar, 2012 yilinda

2.7 milyar dolar, ve 2013 yilinda
ise 5.1 milyar dolarlik destek
saglanmis. Bu desteklerin yaklasik
% 20'si yenilikgi fikirlerin Griine veya
hizmete doniistiigu yeni kurulan
sirketlere sermaye saglamis.

Ornegin, kitle-fonlama sistemi
kullanarak 100 bin dolar toplamayi
planlayan akill saat tireticisi
Pebble Technology, 10.2 milyon
dolar sermaye bulurken,

android tabanli oyun konsolu
Ureticisi Ouya, 950 bin dolar
hedeflemisken 8.5 milyon dolarlik
bir girisim sermayesi elde etmis.
Asagida bahsedecegimiz

popdiler kitle-fonlama sistemlerini
inceleyerek ne tiir projelerin

ve girisimlerin desteklendigini
inceleyerek konu hakkinda

daha detayli bilgi edinebilirsiniz.




